

[image: ]پروپوزال طرح محصول محور  و فناورانه
(TEC_04)

راهنما (لطفا این بخش را به دقت مطالعه فرمایید و پس از تکمیل پروپوزال آن را حذف کنید. راهنما فقط برای اطلاع شماست و پروپوزال نهایی که ارسال میشود نباید شامل این بخش باشد.) 
· از این فرم برای ارائه پیشنهاد طرحهای محصول محور به زبان فارسی استفاده فرمایید. برای سایر مطالعات و پروپوزالهای انگلیسی فرمهای دیگری در سایت معاونت تحقیقات و فناوری در دسترس شماست.
· تمام بخشهای پروپوزال با آنچه در سامانه پژوهشیار وارد میشود باید انطباق کامل داشته باشد و در صورتی که در فرایند بررسی طرح، تغییراتی در متن ایجاد میشود همزمان اطلاعات ثبت شده در سامانه نیز باید به روز رسانی شود. 
· بخش هزینههای طرح به صورت کامل فقط در سامانه پژوهشیار تکمیل میشود و در این فرم فقط جدول جمعبندی هزینهها باید تکمیل شود. انطباق کامل این جدول با اطلاعات درج شده در سامانه پژوهشیار اهمیت زیادی دارد و در صورت مشاهده دوگانگی فرایند بررسی طرح متوقف میشود. 
· متنهای فارسی را با فونت B Nazanin اندازه 13 و رنگ سیاه غیر Bold بنوسید و نوشته را از هر دو طرف چپ و راست مرتب (Justify) کنید. نوشتههای طوسی رنگ راهنمای درون جداول را قبل از نوشتن پاک کنید. هیچ بخشی از فرم را خالی نگذارید .
· منابع را با استفاده از یک نرمافزار منبعنویسی و بر اساس الگوی ونکوور بنویسید. 
· مجری محترم اذعان میدارد موافقت همکاران طرح برای مشارکت در این طرح را جلب نموده است و قبل از ارائه پروپوزال، آن را به رویت همه همکاران رسانده است. 
· مسئولیت تکمیل دقیق و صحیح فرم پروپوزال با ارائه دهندگان طرح و به ویژه مجری اصلی است. پروپوزالهایی که به شکل ناقص یا بدون در نظر گرفتن مطالب بالا ارائه شوند، بررسی نخواهند شد. 
· هیچیک از نهادهای دانشگاه یا ارائه دهندگان طرح نباید فرم را تغییر دهند و بخشهایی به آن کم یا زیاد کنند. پیشنهادات میتواند به معاونت تحقیقات و فناوری اعلام شود تا در ویرایشهای بعدی اعمال شود. 


این پروپوزال در دو بخش معیارهای علمی و تجاری داوری خواهد شد و کسب حداقل امتیاز در هر بخش الزامی می باشد.




	عنوان طرح:




	مجری اصلی طرح:




	همکاران: 





	تاریخ ارائه طرح محصول محور:



	شماره تماس:










اطلاعات مربوط به مجري طرح و همكاران
مجري اصلي طرح: 
نشاني مجري اصلي: 
محل كار:	 تلفن: 
منزل: 		 تلفن همراه:
نام مؤسسه بانكي و شماره حساب مجري (مجري اصلي طرح): ..................بانك  رفاه شعبه دانشگاه 

مشخصات  مجری و ساير همكاران اصلي:
	نام و نام خانوادگي
	درجه علمي
	رشته تحصیلی
	لاین تحقیقاتی
	نقش همكار در این طرح تحقیقاتی

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	





ارائه شماره تماس برای راهنمایی و مشاوره تیم تشکیل دهنده


اطلاعات مربوط به طرح محصول محور
1-1- عنوان طرح 
 فارسي:

 انگليسي: 

2-1-  فعالیتهای تحقیقاتی مقدماتی  مرتبط با طرح:
· چنانچه هر طرح پژوهشی، طرح فناورانه و یا پایان نامه صرفا مرتبط با این طرح در دانشگاه علوم پزشکی اصفهان یا سایر مراکز آموزشی عالی توسط مجری طرح یا همکاران انجام شده است اعلام بفرمایید.
· (داشتن سوابق اجرای طرح های فناورانه و، یا ظرفیت بالقوه فعالیت در بازار)


3-1-  اهم فعاليتهاي فناورانه پايان يافته و يا در حال اجرا: 
	نوع فعالیت 
	پایان یافته
	 در حال اجرا

	تکمیل مطالعات نظری و شناخت کامل علمی   
	· 
	· 

	تحقیق در مورد کاربردهای دستاورد پژوهش 
	· 
	· 

	انجام آزمایشهای اولیه و یا ساخت نمونه آزمایشگاهی
	· 
	· 

	شبیه سازی نرم افزاری یا نمونه ای  
	· 
	· 

	ساخت نمونه اولیه یا انجام آزمون های بالینی
	· 
	· 

	ساخت نمونه نیمه صنعتی یا انجام آزمون بازار
	· 
	· 





اطلاعات فنی و علمی طرح
بخش ۱:بیان مسئله و فرصت
مجری در این بخش به این سوالات پاسخ دهد:
· دلایل انتخاب موضوع: مشکل چیست؟ گروه هدف شامل چه کسانی است؟

· راه‌ حل های موجود فعلی چیست (وجود نمونه های خارجی و داخلی، پتنت و ...) ؟


· ضرورت اجرا: چرا راه حل های موجود کافی نیست (مشکلات و کمبودهای کنونی، پرداختن به یک مسأله کلیدی و رفع یک نقصان مهم در ارتقای نظام سلامت مبتنی بر الویت های درون و برون سازمانی و ...)؟



بخش ۲:معرفی محصول پیشنهادی
· محصول / خدمات را بصورت کامل شرح دهید.




· نمونه‌های مشابه داخلی و خارجی به صورت مستقیم یا غیر مستقیم (جایگزین) چیست؟




بخش ۳:نوآوری و مزیت رقابتی
· جنبه های نوآورانه محصول و خدمات شما چیست؟


· نسبت به رقبا چه برتری دارد؟



· چرا کسی باید برای این محصول هزینه بنماید؟



بخش ۴:سطح آمادگی فناوری TRL

(فناوری شما اکنون در جه سطحی است و در پایان به چه سطحی خواهد رسید؟ هر دو را علامت بزنید)
	
	TRL 1 - 2
	اصول علمی  کاملا شناخته شده و  ایده فناوری شکل گرفته است.

	
	TRL 3 - 4
	ایده فناوری به صورت نمونه محصول در شرایط آزمایشگاهی آزموده شده است.

	
	TRL 5 - 6
	آزمایش ها و آرمونهای تکمیلی انجام شده است. پروتوتایپ ساخته شده و در حال توسعه است.

	
	TRL 7
	نمونه به صورت MVP  در محیط واقعی آزموده شده است.

	
	TRL 8
	محصول کامل شده و آزمون‌ها و تأییدیه‌های لازم را گرفته است.

	
	TRL 9
	محصول تجاری شده و در عمل و در دنیای واقعی استفاده می‌شود.



بخش 5:برنامه ساخت و آزمون
· روش اجرا را بصورت دقیق، مرحله به مرحله به همراه آزمون ها و آزمایشات مورد نیاز را بنویسید.



· اهداف مد نظر چیست؟ معیار موفقیت در این اهداف چیست؟



· فلوچارت انجام مراحل کار ترسیم گردد.




بخش 6:تیم و منابع
در این قسمت مدرک افراد حائز اهمیت نمیباشد. بلکه:
· در تیم فعلی شما چه مهارتی هایی وجود دارد؟

· در جهت دستیابی به اهداف، چه کسی یا چه کسانی باید به تیم اضافه شود (در قالب خرید خدمات یا عضو اصلی)؟

بخش7:بازار و تجاری‌سازی
۱. مشتری هدف:
	
	B2B
	فروش به شرکت‌ها و کسب‌وکارها
	
	B2B2C
	فروش از طریق یک کسب‌وکار به مصرف‌کننده نهایی

	
	B2C
	فروش مستقیم به مصرف‌کننده نهایی
	
	B2G2C
	ارائه از طریق سازمان دولتی به مصرف‌کننده

	
	B2G
	فروش به دولت و سازمان‌های دولتی
	
	سایر
	..........................................


مورد انتخابی خود را شرح دهید: .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... ..........................................
۲. رقبا:
	
	رقیب مستقیم
	
	محصول/ فناوری داخلی

	
	رقیب غیرمستقیم(محصول/خدمت متفاوت، با هدف مشابه) 
	
	روش یا راه‌حل جایگزین (روش جایگزینی که مشتری دارد)

	
	محصول/فناوری وارداتی
	
	در حال حاضر رقیب شناخته‌شده ندارد


مورد انتخابی خود را شرح دهید: .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... ..........................................

۳. مسیر ورود به بازار:
	
	فروش مستقیم
	
	فروش اینترنتی

	
	فروش از طریق نماینده/نمایندگی
	
	همکاری با شرکت یا تولیدکننده موجود

	
	فروش از طریق شرکت‌های توزیع‌کننده
	
	اجرای پایلوت و سپس عرضه تجاری

	
	فروش به سازمان‌ها و مراکز تخصصی
	
	صادرات

	
	سایر ............................................
	
	


مورد انتخابی خود را شرح دهید: .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... ..........................................

۴. وضعیت قیمت:
	
	قیمت محصول مشابه مشخص است
	
	قیمت اولیه برای محصول نهایی تعیین شده است

	
	قیمت تقریبی محصول مشابه مشخص است
	
	قیمت در مراحل بعدی توسعه تعیین خواهد شد

	
	محصول مشابه وجود ندارد
	
	


مورد انتخابی خود را شرح دهید: .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... .......................................... ..........................................
قیمت تمام شده نمونه اولیه و حاشیه سود احتمالی برای تولید نیمه صنعتی چقدر است؟

5. نیاز سالانه کشور و تقاضای داخلی برای محصول / خدمات چقدر برآورد میشود؟ هدف شما برای تصاحب چه سهمی از این بازار می باشد؟

6. آیا بازار صادراتی برای این محصول / خدمات وجود دارد؟

 
بخش 8:ریسک‌ها
	1. ریسک فنی:
☐ عدم دستیابی به عملکرد موردنظر
☐ مشکل در طراحی یا ساخت نمونه اولیه
☐ عدم تأمین مواد یا قطعات موردنیاز
☐ مشکل در تولید یا مقیاس‌پذیری
☐ نیاز به فناوری یا دانش فنی تکمیلی
☐ سایر .........................
	۲. ریسک بازار:
☐ نبود تقاضای کافی
☐ وجود رقبای قوی
☐ قیمت تمام‌شده بالا
☐ عدم پذیرش مشتری
☐ دشواری ورود به بازار
☐ تغییر نیاز یا سلیقه مشتری
☐ سایر ......................... 

	۳. ریسک قانونی و مقرراتی:
☐ نیاز به مجوز یا تأییدیه خاص
☐ الزامات استاندارد و کنترل کیفیت
☐ محدودیت‌های قانونی تولید یا عرضه
☐ مسائل مالکیت فکری و ثبت اختراع
☐ محدودیت‌های واردات/صادرات
☐ سایر..........................
	4. سطح کلی ریسک پروژه:
☐  کم: احتمال بروز مشکلات مهم پایین است یا مشکلات احتمالی به‌راحتی قابل‌کنترل‌اند. مسیر فنی و اجرایی پروژه تا حد زیادی روشن است.
☐ متوسط برخی ابهامات فنی، مالی یا بازار وجود دارد؛ اما برای بررسی و کاهش آن‌ها راهکار قابل‌قبولی ارائه شده است.
☐ زیاد احتمال شکست یا بروز مانع جدی قابل‌توجه است و پیامد آن می‌تواند باعث توقف پروژه، عدم دستیابی به هدف اصلی یا افزایش شدید هزینه و زمان شود. راهکار کاهش ریسک نیز کافی یا اثبات‌شده نیست.



بخش9:خروجی نهایی پروژه
بر اساس جدول برونداد پروژه های محصول محور مندرج در «آیین نامه ها و شیوه نامه های اجرایی» معاونت تحقیقات و فناوری تنظیم گردد.




بخش 10:ملاحظات اخلاقي
ملاحظات اخلاقی مرتبط با این طرح را بیان کنید.



بخش11: فهرست منابع


بخش12: جداول زمان بندی وبودجه بندی
 جدول زمان بندی و فاز بندی انجام طرح:
	رديف
	نوع فعاليت
	فرد مسئول
	طول مدت  به ماه
	زمان اجرا (ماه)

	
	
	
	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	...

	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


جمع كل:	ماه
بخش مالی و ساختار هزینه 
1- براي پيشبرد و تجاری سازی طرح چه مؤسسات ديگری علاقمند  به همكاري مي باشد؟
              نام مؤسسه :      .........          نوع همكاري:	     .........              

2. هزينه‌هاي حق‌الزحمة تحقيقاتي با ذكر مشخصات كامل و ميزان اشتغال هر يك و حق‌الزحمة آنها:(خواهشمند است در تکمیل جداول محاسبات دقیق و با جزئیات تکمیل گردد)

	نوع فعاليت
	تعداد افراد
	درجة تحصيلي
	مجموع ساعات
	حق‌الزحمه در ساعت
	جمع (ريال)

	
	
	
	
	
	0

	
	
	
	
	
	0

	جمع هزينه‌هاي حق‌الزحمة تحقيقاتي
	0



3- هزينه آزمايشات و خدمات تخصصي:
	موضوع آزمايش يا خدمات تخصصي
	مركز سرويس دهنده
	تعداد كل دفعات
	هزينه براي هر دفعه
	جمع (ريال)

	
	
	
	
	0

	
	
	
	
	0

	جمع هزينه‌هاي آزمايشات و خدمات تخصصي
	0



4. فهرست وسايل و موادي كه بايد از اعتبار اين طرح از داخل يا خارج كشور خريداري شود:
	نام دستگاه و يا مواد
	شركت سازنده يا فروشنده
	كشور
	مصرفي يا غير مصرفي
	تعداد يا مقدار لازم
	قيمت واحد
	قيمت كل

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


5- هزينه مسافرت:
	مقصد
	دفعات مسافرت و منظور آن
	نوع وسيله نقليه
	تعداد افراد
	هزينه به ريال

	
	
	
	
	0

	
	
	
	
	0

	جمع كل
	0


6- هزينه‌هاي ديگر:		ريال
	

7- جمع هزينه‌هاي طرح :
	الف) جمع هزينه‌ حق‌الزحمة تحقيقاتي
	

	ب) جمع هزينه‌هاي آزمايشات و خدمات تخصصي
	

	پ) جمع هزينه‌هاي مسافرت
	

	ت) جمع هزينه‌هاي وسايل و مواد
	

	ث) جمع هزينه‌هاي ديگر
	

	جمع كل
	




نام و امضاي مجري اصلي طرح:
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